Développer la stratégie commerciale

Infos pratiques

> ECTS:. 45
> Nombre d'heures : 24.0
> Niveau d'étude : BAC +5

> Période de l'année : Enseignement neuvieme
semestre

> Meéthodes d'enseignement : En présence
> Forme d'enseignement : Cours magistral

> Composante : Sciences économiques, gestion,
mathématiques et informatique

> Code ELP: 4EQETQ03

Présentation

Developper sa strategie commerciale au demarrage d'une
activité commerciale :

1) Reéaliser son etude de marche
2) Définir sa vision,ses valeurs et sa différenciation
3) définir ses produits et services

3) Définir son Plan d'Action commerciale sur 1 an

Objectifs

- Concevoir une stratégie commerciale cohérente,
- assurer son déploiement (plan d'action commerciale)
- mesurer sa pertinence (indicateurs de suivi)

- la défendre a loral ( donner envie d'investir dans son
entreprise).

Evaluation

Session unique :

Rapport écrit et/ou QCM d'une durée maximale de 2H (en
presentiel ou en distanciel) (50%) et note de participation
orale ou de soutenance orale (50%).
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